Balco é&r den ledande aktéren i branschen och ett av Sveriges
snabbast vdxande industriféretag. Vi utvecklar, tillverkar, séljer och
ansvarar fér montering av egentillverkade éppna och inglasade
balkongsystem. Huvudkontor ligger i Vdxjé och vi har dotterbolag
i Norge, Danmark, England och Tyskland. Vi & 160 medarbetare
och omsétter ca 600 MSEK.

Vi gbr nu en satsning vid vart nydppnade Stockholmskontor och
bygger upp ett storre team som forstarkning till befintliga séljare
och projektledare.

Du kommer att arbeta med projektforsaljning av Balcos balkong-
system och inglasningar. Tekniska |6sningar och produkter som ar
marknadens absolut starkaste. Du ska framst bearbeta bostadsréatts-
foreningar och privata fastighetsagare i sédra Stockholm ner

till Linkdping. Rollen &r att betrakta som konsultativ, eftersom varje
affar kraver ett gediget beslutsunderlag. Ditt fokus maste vara
affarsavslut med kundnytta i centrum. Sjalvklart tar du aktiv del i

att kartlagga marknaden och deltar naturligtvis aven i framtagningen
av offerter. Tjansten innebér ett dagligt resande med regelbundna
besok pa huvudkontoret i Vaxjo.
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Vi soker dig som har en teknisk eller ekonomisk bakgrund och har
varit uteséljare nagra ar. Skulle du ha arbetat med projektférsaljning
och/eller inom byggbranschen ar det givetvis meriterande. Som
person ska du ha ett tekniskt intresse och forstaelse.

Du ska vara driven och malinriktad, kombinerat med en stor portion
talamod. Andra viktiga kannetecken for en séljare som lyckas hos oss ar
kreativitet och forméga att bygga fortroendefulla langsiktiga relationer.

Ansikan
Eventuella fragor kring tjansten besvaras av siljchef Roger Andersson pa
telefon 0708 - 45 10 58. Ansdkningar skickas via mail till jobb@balco.se

Sista dag for ansokningar &r 30 November.
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